
Aufgaben
Sie haben eine kaufmännische oder branchennahe Ausbil-
dung oder ein Studium? Und wollen im Vertrieb so richtig 
durchstarten? Wir bieten Ihnen den perfekten Berufs-
einstieg oder auch die Gelegenheit für einen aussichts-
reichen Quereinstieg. Mit Ihrer aufgeschlossenen und 
überzeugenden Art beraten Sie unsere Kunden rund um 
das Thema moderne Büroeinrichtung und ergonomische 
Arbeitsplätze – von Möbeln über Beleuchtung bis hin zur 
Akustik. Eben das ganze Konzept der Arbeitsgestaltung. Sie 
lernen bei Ihrer umfangreichen Einarbeitung alles, worauf 
es ankommt. Sie erhalten Einblick in die Besonderheiten 
unserer spannenden Branche und bekommen von Ihren 
erfahrenen Kolleginnen und Kollegen viele hilfreiche Tipps. 
So können Sie mit etwas Geschick schon bald selbst sou-
verän unsere Produkte und Leistungen präsentieren und 
erfolgreich verhandeln. Sie knüpfen Kontakte zu Kunden 
und Partnern und bauen im Laufe der Zeit Ihr eigenes 
Netzwerk in der Branche auf. Ihr Ziel: Kunden begeistern 
und langfristig zum Lösungsbringer werden.

Ihr Profil
•	 Kaufmännische oder anderweitige, branchennahe Ausbildung, z. B. als 

Industriekaufmann*frau oder Kaufmann*frau für Büromanagement, 
Bauzeichner*in, Tischler*in/Schreiner*in, oder passendes Studium, z. 
B. in Betriebswirtschaftslehre (BWL), (Innen-)Architektur, Design

•	 Erste Berufserfahrung von Vorteil, aber kein Muss

•	 Freude an der direkten Kundenbetreuung und -beratung – per Telefon 
und vor Ort

•	 Interesse für Möbel und Einrichtungsdesign, Innenarchitektur etc.

•	 Interesse an individuellen Kundenwünschen und das nötige 
Vorstellungsvermögen, Ideen in die Tat umzusetzen

•	 Gutes Deutsch

•	 Routinierte Anwendung von MS Office, Erfahrung mit Datenbanken von 
Vorteil

•	 Kommunikationsstarke, teamorientierte Persönlichkeit mit 
Organisationstalent

•	 Führerschein Klasse B

Wir bieten
•	  Starke Unterstützung in der Einarbeitungsphase, 

sodass Sie jederzeit einen Ansprechpartner an 
Ihrer Seite haben.

•	 Wir legen Wert auf ein langfristiges 
Arbeitsverhältnis, denn wir sehen unsere 
Mitarbeiter als Teil der Familie.

•	 Wir bieten einen ergonomischen und 
gesunden Arbeitsplatz in einem erfolgreichen, 
zukunftsorientierten Unternehmen.

•	 Wir veranstalten regelmäßige Mitarbeiterevents 
und besuchen Motivationsveranstaltungen 
großer Speaker.

•	 Wir legen Wert auf Vereinbarkeit Familie und 
Beruf, und achten auf ein familienfreundliches 
Arbeitsumfeld.

Wir suchen zum schnellstmöglichen Zeitpunkt Verstärkung für unser Team. 
Wir entwickeln Bürowelten, damit Menschen mehr Freude und Spaß an Ihrer Arbeit haben, ein ansprechendes, innovatives und kreatives Umfeld erleben können, und das deutschlandweit. 
Was unser Team stark macht, ist Innovationslust, Wissbegierde, Teamfähigkeit, Verantwortungsbewusstsein – und einfach die Freude täglich sein Bestes zu geben.

Vertriebsberater / Projektmanager / Kundenberater (m/w/d)
Vollzeit (40 Stunden/ Woche), unbefristet, Einsatzort Stade, Hansestraße 25, 21682 Stade 

Lernen Sie uns gerne in einem persönlichen Gespräch kennen!
Sebastian Broders
sebastian.broders@waller-stade.de
+49 179 699 28 23

Kontaktieren Sie bitte: 

Flexible 
Arbeitszeit Weiterbildung

Mobiles 
Arbeiten

in Stade


